
Почему сквозная аналитика не работает? 
Решения для рынка недвижимости  
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ЧТО ТАКОЕ СВОЗНАЯ АНАЛИТИКА? 



Какая–то 
статистика 

Прибыль  
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на 
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Точки входа 



Подписка Чаты  
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Каналы 



Прибыль ДИСПЛЕЙ 

СРА 

КОНТЕКСТ СОЦ СЕТИ 

МОБАЙЛ ВИДЕО 

ПРОГРАММАТИК 



  
  И у нас есть данные 

Рекламные 
кампании 

Обращения CRM  













Что дает сквозная аналитика? 

1. Универсальность  

2. Решение узкопрофильных задач 

3. Детализация данных 

4. Анализ влияния каналов друг на друга 

5. Все одном окне и режиме реального времени  





Немного о грустном  



Универсальные системы 
неторопливые 



Узкопрофильные системы 
слишком узкопрофильные 



Сборщики данных 
не гибкие 



Красивый визуал 
и никакой функционал 





 

Отдел 
продаж 



Какие есть решения? 



CRM 
 данные 
систем 

аналитики 

 работа 
агентства 

я 

уменьшение затрат и рост прибыли 



Клиент и Агентство  
– это партнеры 



Отдел 
продаж 

CRM EXEL 

СПАСИБО 



Отдел 
продаж 

CRM 

Traffic Isobar digital agency 
 
Санкт-Петербург 
 
+7 812 740 2067 
info@t-agency.ru 
www.traffic-isobar.ru 
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